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Chile en las Noticias de EE.UU.



Mercado en EE.UU.

Inventario nuevos  menos 

de 1 millón de unidades –
57% disminución

2021 ganancias otro 

record arriba de $3.0 

millones

Concesionarios ganancias 

en 2020  es un récord: 

$2,2 millones –
incremento de 48%



Mercado en EE.UU.

Precio promedio 

de un nuevos 

$42,700 – 8,2% 

incremento

Precias promedio 

de usados 

$25,800 – 33% 

incremento

Producción perdido 

3.33 millones de 

unidades

Ganancias perdidas 

por falta de chips –
$210 mil millones



Ventas históricos en EE.UU. - Nuevos
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Mezcla de Vehículos Vendidos
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Inventario y Ventas - Nuevos
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Ventas por tipo de Motor
Sept 2021 YTD Sept 2020 YTD

Units Share Units Share

Gas 10,163,385 87.1% 9,470,732 91.9%

Diesel 464,043 4.0% 338,973 3.3%

Unspecified Gas/Diesel 1,008 0.0% 1,100 0.0%

Natural Gas 0 0.0% 0 0.0%

Hybrid 606,920 5.2% 295,886 2.9%

Plug-in Hybrid 126,464 1.1% 43,787 0.4%

Electric 300,635 2.6% 157,153 1.5%

Fuel Cell 2,743 0.0% 661 0.0%

Total 11,665,198 10,308,292

Source: Wards Intelligence



Eléctricos Vendidos por Concesionarios
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Estimado Producción Perdido 



Impacto de Malasia



Alternativos y Eléctricos en EE.UU.



Preferencia de Consumidor



Ventas de Alternativos
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Incentivos para comprar un Eléctrico 

Electric Vehicles Federal Tax Credit Electric Vehicles Federal Tax Credit

Audi e-tron SUV $7,500 Mini Hardtop Electric $7,500

Audi e-tron Sportback $7,500 Nissan Leaf $7,500

BMW i3 (discontinued after 2021) $7,500 Polester 2 $7,500

Ford Mustang Mach-E $7,500 Porsche Taycan $7,500

Hyundai Ioniq Electric $7,500 All new Tesla models No longer eligible for federal EV tax credit

Hyundai Knoa Electric $7,500 Volkswagen ID.4 $7,500

Jaguar I-Pace $7,500 Volvo XC40 Recharge $7,500

Kia Niro EV $7,500 Mini Hardtop Electric $7,500





Tesla Actualmente 

El grande de los 

fabricantes 

eléctricos – hasta 

el momento. 

241,300 unidades 

entregados 

(primer 3 trimestres)

$1,62 mil millones 

de ganancias en el 

tercer trimestre –
($875 millones 

son ganancias de 

créditos)

Margen: 30.5% Valor de la 

compañía –
1.10 billion



Tesla Ventas Históricos

Ventas Tesla Ventas Total 
Tesla 

Market Share

2012 1,754 14,441,800 0.01%

2013 18,277 15,524,800 0.12%

2014 14,281 16,437,000 0.09%

2015 25,245 17,386,047 0.15%

2016 42,154 17,465,020 0.24%

2017 45,956 17,134,733 0.27%

2018 162,545 17,215,163 0.94%

2019 177,589 17,108,156 1.04%

2020 183,466 14,463,935 1.27%



Ventas de Eléctricos  - Septiembre acumulado 

Ventas de Tesla

186,306

Tesla % de Ventas

68%

Tesla entregas total 

241,300



Ventas de Alternativos y Ventas Futuros



Los Eléctricos ya Vienen 



Pronósticos de Eléctricos 



Estudio de IHS Markit

• Europa: 2030 – 50% eléctricos

• China: 2030 – 40% 2050 – 100% eléctricos

• EE.UU.: 2030 – 30% eléctricos

• Tema de “range anxiety” deja de ser problema en 2030

• Para 2030, el precio no será un obstáculo para restringir las ventas de 

vehículos eléctricos.

• La generación de electricidad y la infraestructura siguen siendo los 

principales desafíos para la adopción masiva de vehículos eléctricos en 

todo el mundo (especialmente en Europa).



Los motores de gas han alcanzado su punto máximo



Mezcla de Vehículos Futuro

130 130 Modelos de CUV’s
170+ Modelos entre 2021 - 2028



Ventas por tipo de Motor





Pronóstico de ventas por Segmento



Pronostico de Producción de Eléctricos





Consideración Eléctrico por Marca



Intenciones de Consumidores



Intenciones de Consumidores









Implicaciones de la Política 
Gubernamental 

• El gobierno propone ampliar los 
créditos fiscales.

• La izquierda quiere grande cambios 
para combatir el calentamiento 
global.

• No hay consenso sobre como avanzar 
de manera bipartidista.

• EE.UU. esta en un camino de autos 
eléctricos – el gobierno y los 
fabricantes están alineados. 



Desafíos a la Transición a Eléctricos 



Objetivos de electrificación

















Motores de Gas/Eléctricos - Costo de Reparaciones 



Estudio de Eléctricos –
Encargado por NADA 

• Estudio para comprender futuro 

adopción de eléctricos. 

• Evaluar su probable impacto en las 

operaciones del concesionario. 

• Tomar las medidas adecuadas para 

estar preparado para el impacto de 

eléctricos.

• El propósito no es discutir los 

méritos o la política de los vehículos 

eléctricos. 



Estudio de Eléctricos – Impacto a Concesionarios 

• Levemente negativa – mediano y largo plazo.

• Volúmenes disminuyen debido a nuevos jugadores.

• Percepción que concesionarios no 

pueden vender eléctricos. 

• Consumidores ven modelo de Tesla ideal 

– y el proceso de concesionarios negativo.

• Capacitar vendedores para vender vehículos eléctricos 

es desafío.

• Eventual disminución de los ingresos de servicio y 

repuestos – mitad de los ingresos de un motor gasolina.



Estrategias de los Fabricantes 

• Varios fabricantes proponen cambios al 

canal de venta de eléctricos – venta directa

• La propuesta son alternativas a los pedidos, 

ventas y entrega de eléctricos. 

• Fabricantes – Percepción que compradores 

de eléctricos son diferentes

• Comisiones fijos para los concesionarios 







Conclusiones

Vehículos eléctricos 

son inevitables.

Debemos ser 

cautelosos con las 

intenciones de los 

fabricantes 

relacionadas con 

eléctricos – Modelo 

de Agencia

Infraestructura 

seguirá siendo un 

desafío para la 

adopción  

Nunca debemos 

adelantarnos al 

consumidor: el 

consumidor 

decidirá la 

demanda de 

vehículos 

eléctricos.

Cuando el precio 

de los vehículos 

eléctricos está a la 

par con los 

motores de 

gasolina, ese 

podría ser el punto 

de inflexión.





Estimado Producción Perdido 
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Producción Global Perdido – 8,9 Millones 

Asia – 37% N. América – 33% Europa – 19% Europa Este – 7% S. América/África – 4%


